
 

『新潟イノベーション・プログラム（ＮＩＰ）』第 4期（2022年度）開催のご案内 

 

2018年からスタートした新潟イノベーション・プログラム（以下、NIP）は新潟の次世代経営者やクリエー

ターが集い、地域に夢のある新事業の種を生み出す地域創生プログラムです。 

野村総合研究所 2030年研究室長 齊藤義明氏による「革新者プロジェクト」（従来のモデルとは異なる切

り口から新しい価値を創り出した革新的経営者 100人をネットワーク化）を基に、全国の革新者を刺激源とし

て、新潟から新たな革新的ビジネスを創ることを目的としたプログラムです。同様の取り組みは十勝（TIP）、

琉球（RIP）、山陰（SIP）でも行われています。 

第 4 期（2022 年度）では、将来の新潟経済を担う「次世代経営者」に加え、新潟にゆかりのある「クリエ

ーター」、「メディアパートナー」、「次世代チャレンジャー（学生）」、合計 50 名程度が集い、地域の魅力から

新たなビジネスの種を生み出します。半年間で創り上げる事業構想を起点に実際の事業を作り上げていくこと

を目指し“稼働するビジネス”を創造します。 

なお、第 3期（2021年度）に続き、株式会社スノーピークの代表取締役会長 山井太氏にスペシャルアドバ

イザーとしてご協力いただきます。 

弊行は、株式会社野村総合研究所、野村證券株式会社新潟支店と協力し、皆さまの革新的ビジネスの創出を

サポートします。 

 

                                
著書『日本の革新者たち』 

（ビーエヌエヌ新社） 

 

■協力（スペシャルアドバイザー） 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

株式会社野村総合研究所 2030 年研究室室長 齊藤義明氏 

1988 年野村総合研究所入社。NRI アメリカ ワシントン支店長、コンサルティン
グ事業本部戦略企画部長などを経て、未来創発センター2030 年研究室室長。 

イノベーション・プログラムの開発者として全国を飛び回る。１００人以上の革
新者と親密なネットワークを持つ。 

 

 

株式会社スノーピーク 代表取締役会長 山井太氏 

1959 年三条市生まれ。大学卒業後、外資系商社を経て 86 年、父が創業したヤマコウに入社。アウト

ドア用品の開発で、オートキャンプのブランドを築く。96 年の社長就任と同時に社名をスノーピーク
に変更。上記著書『日本の革新者たち』の 100 名のうちのおひとり。 

 

野村證券 新潟支店 



■推進体制 

 

■主役 

次世代経営者  新潟県の次世代経営者 

 

■刺激源 

クリエーター  イラストレーター、デザイナー、商品開発者、ライター・編集者、ITコンサルタント、 

映像・プロジェクションマッピング制作会社経営者、クリエイティブプランナー、 

社会起業家など 

全国の革新者  「革新者プロジェクト」メンバーを NRI齊藤氏が招聘(1名を予定) 

 

■支援機関(予定) 

地域金融機関   株式会社第四北越銀行  

行政機関     新潟県・にいがた産業創造機構（NICO）を中心とした補助金・助成金などの開業支援 

メディア     メディアパートナー（新潟日報社、BSN等）として NIPの広報についてアシスト 

教育機関     大学・高等専門学校 等 

 

■主催 

 株式会社第四北越銀行、野村證券株式会社 新潟支店 

 

■共催(予定) 

  第四北越リサーチ＆コンサルティング株式会社、株式会社ブリッジにいがた、新潟県 

 

                                        

■開催方法                                                         

 対面形式とオンライン形式を予定 

 対面形式会場： 朱鷺メッセ 

     〒950-0078 新潟市中央区万代島 6-1 

         アオーレ長岡  

         〒940-8501 長岡市大手通 1丁目 4-10 

 

 

       

 野村證券 新潟支店 



第 4期（2022年度）募集要項 

■参加予定者 

  次世代経営者 30名  
       

  ※以下、事務局による選出 

  クリエーター 5名程度 

  次世代チャレンジャー（学生） 5名程度 

  メディアパートナー 4社予定 

 

■参加費 

 25万円(税別) 

 

■スケジュール（予定）  

 日程 セッション名 時間 形式 

1 8月  8日 （月） キックオフセッション 180分 対面：朱鷺メッセ 

2 8月 22日 （月） Ｗａｎｔｓ探索・相互理解セッション 180分 対面：朱鷺メッセ 

3 8月 29日 （月） 事業視察セッション① 120分 オンライン 

4 9月  1日 （木） 事業視察セッション② 120分 オンライン 

5 9月 5日 （月） アイデア創出セッション 180分 対面：ｱｵｰﾚ長岡 

6 9月 12日 （月） 【特別】チームの作り方（楽天大学 仲山学長） 120分 オンライン 

7 9月 20日 （火） アイデアフィードバックセッション 180分 対面：朱鷺メッセ 

8 9月 26日 （月） チーム形成セッション 180分 オンライン 

9 10月 11日 （火） 【特別】革新者刺激セッション 180分 対面：ｱｵｰﾚ長岡 

10 10月 17日 （月） 事業創発セッション 300分 対面：ｽﾉｰﾋﾟｰｸ HQ 

11 10月 24日 （月） 事業フィードバックセッション 120分 オンライン 

12 10月 31日 （月） スパーリングセッション①（ＮＲＩ） 240分 オンライン 

13 11月 14日 （月） 事業精緻化セッション 120分 対面：朱鷺メッセ 

14 11月 21日 （月） スパーリングセッション②（ｽﾉｰﾋﾟｰｸ山井会長） 240分 対面：朱鷺メッセ 

15 11月 28日 （月） プレ事業化セッション 180分 対面：朱鷺メッセ 

16 12月  5日 （月） リハーサル 240分 対面：朱鷺メッセ 

17 12月  6日 （火） 事業化支援セッション（最終発表会） 360分 対面：朱鷺メッセ 

18 2月 8日 （水） 【特別セッション】フォローアップセッション 120分 対面 

 

■参加メリット 

・新規事業の創発 

・参加者間の人脈形成および本業での連携 

        

■留意事項 

・NIP は御社単独の新規事業案を支援するものではなく、新潟のための新事業を参加メンバーで形成するチ

ームで作り上げていくものであることをご理解ください。 

・NIPにおけるチーム形成は、参加各位の相互の主体的な働きかけが重要であり、必ずしも完全なチー 

ムが形成できると約束されたものではないことをご理解ください。 

・NIPは新規事業創出を目指しますが、必ずその目標に到達することを約束するものではありません。 

・参加費の 25万円は当プログラムの運営資金として負担するためのものであり、ここで生まれる事業 

構想に対する投融資に用いるものではないことをご理解ください。また合宿や交流会における飲食等の 

費用にも供するものではございません。 

 

■本件に関するお問い合わせ 

株式会社第四北越銀行 コンサルティング事業部 担当：高田、佐藤（祐）  

  電話：025‐229‐8164（平日 8：40－17：20）
（2022年 6月 22日現在） 

野村證券 新潟支店 



新潟イノベーション・プログラム 参加申込書 
 

お手数ではございますが、必要事項をご記入いただき、捺印のうえ、第四北越銀行のお取引店

宛てに７月２９日（金）までにお申し込みください。 

参加料のお支払方法については、お申し込み頂いた後に、事務局より個別にご案内いたします。 

 

お申し込み日     年  月  日    

お取引店 第四北越銀行                支店・営業部 

所在地 

〒 

  

御法人名   

代表者名 

 

 

※プログラムへご出席いただく方について、ご記入下さい。 

部署名   

御役職   

フリガナ   

お名前   

ご勤務先電話番号   

携帯電話番号   

Eメール   

※ご記入いただいた個人情報につきましては、ご出席者様の把握のため、（株）第四北越銀行、第四北越リサーチ

&コンサルティング（株）、（株）ブリッジにいがた、（株）野村総合研究所、野村證券（株）新潟支店にて共有

させていただきます。 

 

お問い合わせ先 

株式会社第四北越銀行 コンサルティング事業部 

TEL：025-229-8164（平日 8:40～17:20） 担当：高田、小林（丈） 

 
【事務局使用欄】 

 

 

 

受付日 受付者印 

    

印 


